SORUMLU EMLAK DANISMANI SEVIYE5
SINAV HAKKINDA GENEL BILGILER

e Al:iSG, Cevre ve Kalite
» A2: Pazarlama Stratejisi Gelistirme ve is Organizasyonu

e A3: Emlak Satisi/Kiralama Siireci islemlerinin Yuritilmesi

SINAVIN 1.KISMI YAZILI SINAV

¢ Teorik — Yazili Sinav

A1:iSG, Cevre ve Kalite 20 SORU
A2: Pazarlama Stratejisi Gelistirme ve is Organizasyonu 20 SORU
A3: Emlak Satisi/Kiralama Siireci islemlerinin Yiritiilmesi 20SORU

SINAVIN 2.KISMI UYGULAMALI SINAV

1. BOLUM
e Adaya bir rapor sunulacak, bu raporda yer alan verilere gore
e Pazarlama stratejisi olusturma
e Miisteri veritabanina gore iletisim stratejisi olusturma
* Emlak satig/kiralama plani olusturma
+ is dagihmi yapma
e Biitge olusturma
Kritik Adimlar
> Pazar ve hedef kitle verilerine gore strateji belirleme
> s organizasyonu ve dagilimi yapma
> 2.BOLUM
> Adaya bir portfoy sunulacak, bu portfoyde yer alan verilere gore

> Portfoyiin giincelliginin kontrolii



Porftfoye ilave edilecek emlakla ilgili bilgi toplama
Parsel ve imar sorgulama

Giincel rayi¢ bedel tespitini kontrol etme
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Portféye eklenecek tasinmazla ilgili gerekli belge/dokiiman/sozlesmelerin
kontrolii ve imzalanmasi

> Portfoye eklenecek tasinmazin tanitim/pazarlama yontemine karar
verilmesi

> Portfoye eklenecek tasinmazin satig/kiralama bedelinin
belirlenmesi/onaylanmasi

> Tapuislemleri
> Hizmet bedeli tahsilati

> Satig/kiralama sonrasi hizmetler

« 3.BOLUM
e Adaya bir miisteri génderilecek
* Yatirnm miisterisinin talep ve beklentilerinin tespiti
e Talep ve eldeki verilere gore fizibilite yapiimasi
e Fizibilitede yer alan alternatif yatinnm yéntemlerinin karsilastiriimasi

e Raporlama (musteri)



